
Стратегия Успеха 
Маркетинг план 



Маркетинг план в сетевом бизнесе 
 

Ключевые понятия: 

Сетевой маркетинг – это концепция реализации товаров и услуг, основанная на создании сети 

независимых дистрибьюторов (сбытовых агентов), каждый из которых, помимо сбыта продукции, также 

обладает правом на привлечение партнёров, имеющих аналогичные права. При этом доход каждого 

участника сети состоит из комиссионных за реализацию продукции и дополнительных вознаграждений 

(бонусов), зависящих от объёма продаж, совершённых привлечёнными ими сбытовыми агентами. 

А если просто, то Сетевой маркетинг – это ваши рекомендации и общение, которые оплачивает 

компания партнёр. 

Маркетинг План - схема, которая определяет вознаграждение и поощрительные инструменты для 

дистрибьюторов. 

https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%A2%D0%BE%D0%B2%D0%B0%D1%80
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%A3%D1%81%D0%BB%D1%83%D0%B3%D0%B0
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%94%D0%B8%D1%81%D1%82%D1%80%D0%B8%D0%B1%D1%8C%D1%8E%D1%82%D0%BE%D1%80
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%94%D0%BE%D1%85%D0%BE%D0%B4


1. Cкидка >23%  на качественный французский продукт 

2. Розничная наценка от личной продажи продукции клиентам 

3. Денежное вознаграждение/бонусы от компании за работу с партнёрской 

группой 

4. Денежное вознаграждение/бонусы от компании за привлечение клиентов 

на сайт www.fredericm.com 

5. Денежные и трэвел призы при выполнении условий конкурсов 

 

Что вы получаете от партнёрства с FREDERIC M? 
 

http://www.fredericm.com/


1. Использование продукции со скидкой 
 

Регулярные акции со скидками от 15% до 40% дополнительно к партнёрской скидке 
+ подарки. 

- 23% 

-70 % 



2. Розничная наценка от продаж 

+ 70 % 

+ 23% 

Заработок от 23% до 70%   



•Клиентская (основная) цена= 3170  руб.  

•Партнёрская (дисконтная цена) = 2440 руб.  

Пример: хит продаж аромат «Un Beau Jour» 

 30% наценка = 730 руб. 

 чистого дохода 

2. Розничная наценка от продаж 



Доход от работы с группой 
 

1 2 3 4 5 6 
Время 
Месяцы 

Продажи 

Прибыль 

Спонсирование 

• Доход от продаж 

ограничен 

 

• Приглашая других – 

доход постоянно растет 

3. Денежные вознаграждения, Бонусы от 

Компании 



Продавая лично или с группой новых людей, 

присоединившихся к вам, вы значительно увеличиваете свой 

доход  

3. Денежные вознаграждения, Бонусы от 

Компании 

Квалификационная шкала от Потребителя до Менеджера 



3. Денежные вознаграждения, Бонусы от 

Компании 

Важно! 

• Ежемесячная минимальная личная закупка для получения бонуса – 75VA. 

• Бонусы хранятся на личном счете партнёра 3 месяца после начисления. 

• Бонус можно использовать для оплаты продукции в размере 75% от суммы 
заказа.  

BR – база для расчёта бонуса. 

От суммы BR за месяц начисляется в виде бонуса тот %, который у вас 
сформировался на основании VA 

Расчёт бонуса. 

«Un Beau Jour» 

2 440 руб, 41VA, 1708 BR 

 

У каждого продукта кроме цены, есть VA и BR 
*исключением являются инструменты продаж (тестеры, каталоги и т.п.) 

VA – квалификационные баллы, сумма которых определяет % 

бонуса, также служит для расчёта конкурсного товарооборота.  



 
 

Лидер 

 

2500 VA 
18% 

Партнёр 

 

180 VA 
6% 

 

Юниор 

 

500 VA 
10% 

Старший 
партнёр 

 

1250 VA 
14% 

Потребитель  

 

75 VA 

3% 

Менеджер 

 

4500 VA 

23% 

Привилегиро
ванный  
Партнёр 

 

> 4500 VA 

28% 

Привилегир
ованный  
Партнёр 

Амбассадор 

 

19000 VA 

за 3 мес 

или 

34000 VA  

за 6 мес 

 

28% 
+ 

>1% со 
всех 

поколе
ний ПП 

 

Маркетинг План FREDERIC M: 

возможности роста доходов  

безграничны! 

 

3. Денежные вознаграждения, Бонусы от Компании 

Квалификационная шкала от Потребителя до 

Привилегированного партнёра Амбассадор 



Квалификация 

Привилегированный Партнёр 

Пример расчёта бонусов 

3. Денежные вознаграждения, Бонусы от 

Компании 

Работа со структурой 

 



4. Бонусы с клиентской стуктуры 



Преимущества работы с клиентами 

1. Продажей, доставкой, рекламациями – всем занимается компания, вы 

только рекомендуете, делитесь своими впечатлениями о продукте и 

реферальными ссылками. 

2. Увеличивается ваш охват и география потенциальных клиентов. Вы можете 

работать из любого уголка планеты, где есть интернет. 

3.   Более привлекательная шкала бонусов с клиентской структуры (>10%) 

4.  До конца 2019 года компания дарит купон MERCI, когда ваш клиент делает 

первый заказ с использованием своего купона. 

При регистрации клиентов на сайте www.fredericm.com  

вы получаете с их покупок квалификационные баллы и бонусы 

4. Бонусы с клиентской стуктуры 

http://www.fredericm.com/


Уровень  VA Клиента %  
Кол-во активных 
клиентов в мес. 

I От 1 до 249 VA 10% 1 

II 250 VA 15% 3 

III 500 VA 25% 6 

IV 1000 VA 30% 10 

V 3000 VA 35% 15 

VI 6000 VA 40% 25 

VII 10000 VA 45% 40 

4. Бонусы с клиентской стуктуры! 

Личный минимальный заказ партнёра для 
получения бонуса с клиентской сети  

50VA 

Личная группа клиентов 



Пример расчёта бонуса с клиентской и 

партнёрской группой 

1250VA  -14%  

Страший партнёр Я + мои партнёры 
Партнёры – 1 444 руб. 

Я - 570VA (личные продажи и потребление) - 3 352 

руб. 
Маржа с личных продаж – 7 800 руб. 

Всего: 12 596 руб. 
 
 

При личной продаже расходы на транспорт, время 
на личную встречу. Партнёр 

 180VA – 6% 
Юниор 

 500VA – 10% 

1275VA  

Страший партнёр 

Клиент Клиент 
Клиент Клиент 

Клиент Клиент 
Клиент Клиент Онлайн 

Клиент 
100VA 

Онлайн 
Клиент 
100VA 

30% 

Партнёр 
 200 VA – 6% 

Я + клиенты + партнёры 

Я – 75VA – 441 руб. 
Партнёр – 200 VA – 672 руб. 

Онлайн клиенты – 12 600 руб. 
Всего: 13 713 руб. 

 

8% 



4 500VA  - 23%  

менеджер 

Всего = 66 150 руб 
 

 и 50VA личная закупка 

Партнёр 
 180VA – 6% 

Юниор 
 500VA – 10% 

3 Онлайн 
Клиента 
100VA 

4 500VA  - 23%  

менеджер 

Я + мои партнёры 
Партнёры – 4 015 руб. 

Я - 3520VA (личные продажи и потребление) – 
34 000 руб. 

Клиенты – 2 890 руб. 

Всего: 40 905 руб. 
 
 

При личной продаже расходы на транспорт, 
время на личную встречу. 

4 500VA 

>15 клиентов 

35% 

Пример расчёта бонуса с клиентской и 

партнёрской группой 



Инструменты привлечения клиентов 

Клиенту 

УСЛОВИЯ ДОСТАВКИ: 
 

Зона 6 

 Зона 0 
(Москва в пределах 

МКАД) 
Зона 1 Зона 2 Зона 3 Зона 4 Зона 5 

 Стоимость доставки (в руб.) 200 300 400 500 1000 1500 3000 

Бесплатная доставка при сумме заказа 
от: 

  5 000      5 000      10 000      10 000      15 000      20 000      30 000     

Партнёру 

  

 Зона 6 Зона 0 Зона 1 Зона 2 Зона 3 Зона 4 Зона 5 

 Стоимость доставки (в руб.) 200 350 500 700 1500 2000 5000 

Бесплатная доставка при сумме 
заказа от: 

5000 10000 20000 30000 40000 50000 100000 

+ 
 Самовывоз из шоу-рума 

 Доставка на ПУП 



 КУПОНЫ 

Привественная программа Frederic M 



ДЛЯ КЛИЕНТОВ 

Просто! Выгодно! Для всех! 

При регистрации За рекоммендацию 

КУПОН MERCI 

3 000 руб. .(мин. заказ ) 

1 месяц 

3 000 руб.(мин. заказ ) 

12 месяцев 

1 заказ – 1 купон (не 

суммируется) 



5. Конкурсы 



5. Конкурсы 

Frederic M регулярно проводит конкурсы. 

 
При выполнении условий конкурсов компания дарит дополнительно к бонусам: 

- Ценные призы, 

- Дополнительные бонусы 

- Призовые поездки 


